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史泰龙 MARK SHI
求职方向：AI 产品海外 Creator Growth / 红人营销负责人

+86 155 2638 0863 · marrrrrrk@163.com · WeChat: mcrrrk · Shanghai
mccoco.xyz/portfolio · github.com/ahuocicicicici-pixel

职业概览

5+ 年海外红人营销经验，现任 GrowMax 海外红人营销运营负责人，长期服务出海 AI、游戏与科技产品。具备 Creator
Strategy、达人建联与谈判、跨平台内容交付、团队搭建及达人商业化经验；同时能将业务流程沉淀为真实投入使用的 AI
内部产品。

核心数据：100+ 合作客户 · 200+ 完整 Campaign · 2000+ KOL 内容上线（不含 KOC） · 直接管理 6 人团队 ·
百万美元级个人执行项目预算

工作经历

GrowMax｜海外红人营销运营负责人 / 内部产品 Owner 2024.12 - 至今
出海 AI / 科技产品
•  负责 Kling AI 欧美市场 Instagram、TikTok 与 X 红人营销，从 Brief 拆解、达人策略与提报到执行上线；合作 50+ 达人、交付

100+ 内容，跨 1.5-3.0 版本持续获得复购。
•  从 0 到 1 组建并管理 6 人运营团队，建立完整 SOP、行业 / AI 产品培训和量化绩效指标；多数零经验新人约 1

个月可独立执行 Campaign。
•  独立完成 3 位海外达人的建联、条件谈判与独家签约，推动实际成交价格提升约 80%-100%；通过达人资源促成 5

个新客户付费合作，并推动 WAIC 相关来华活动。
•  搭建内部 Creator Operations 系统，10 名核心用户连续使用 4 个月、覆盖 30+ 真实项目；人均并行项目约由 3 个提升至 4

个。

Jolifess Limited｜海外红人营销经理（Media Manager） 2021.05 - 2024.10
•  为游戏、电商与 App 客户制定海外 KOL 策略；累计服务 70+ 客户，复购率 62%，其中 30% 客户在后续合作中增投 50%

以上。
•  从 0 搭建海外达人资源池、合作 SOP、数据评估与价格标准；完成 500+ 独立达人合作，对接多市场 50+ 本地代理或 MCN。
•  主导《香肠派对》TikTok Challenge 达人执行，两周内协调 59 名 KOL 与 200+ KOC 上线；话题获得 30.1 亿浏览、175

万条投稿，官方账号新增 24.8 万粉丝（TikTok 平台口径）。

工作系统搭建

达人运营工作台（Creator Operations OS）
将达人推荐、调查、个性化草稿、定时发送、回复报价解析、飞书回写与项目跟踪串成统一工作流。产品演示：ops.mccoco.xyz

达人情报 Chrome 插件
在达人主页同屏展示公开指标、内部历史价格、合作记录、项目表现与团队评价，降低 AM 与运营之间的信息断层。

其他经历与能力

早期经历
2018-2021 广告销售与社区运营。

能力工具
Creator Growth、红人谈判、团队管理、SOP 与培训、TikTok Spark Ads、Instagram Partnership Ads、Feishu / Gmail 自动化。

教育语言
浙江工商大学｜酒店管理学士（2014-2018）｜中文母语｜英语商务沟通（CET-6）
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